CropTech

Construyendo el futuro de la agricultura




EN EL ANO

2050

LA POBLACION MUNDIAL ALCANZARA LOS

?.700 MILLONES

LA PRODUCCION DE ALIMENTOS

El crecimiento de la poblacion mundial DEBERA AUMENTAR
desafia la capacidad de la agricultura de
producir suficiente cantidad de alimentos.
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PROBLEMA

ABORDAJE TRADICIONAL

Con la biotecnologia, fue posible
mejorar los cultivos, haciéndolos mas
resistentes a patdgenos, pesticidas y
herbicidas, pero no es suficiente, |la
mejora es leve, y conlleva un costo
ambiental.

Se necesita un abordaje diferente.
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PROBLEMA

Las empresas semilleras, nuestros clientes,
testean decenas de nuevos genes.
Lamentablemente, la  mayoria  no
sobrevive las instancias de laboratorio, ©
peor aun, superan los  primeros
experimentos, pero luego fracasan en los
ensayos a campo que, ademds de
costosos, demandan mucho tiempo.

COMPRENDIENDO EL PROBLEMA

El error consiste en trabajar con un Unico
gen, pero dada la complejidad de las
interacciones génicas, termina afectando
el crecimiento de la planta.

Por eso, en BEAM optamos por una
perspectiva  sistemica:  optimizar la
fotosintesis para aumentar el rendimiento.



SOLUCION

La efectividad de la fotosintesis estd
vinculada con la cantidad de luz que la
planta recibe. Por eso, cuando es
posible, se cultiva con suplemento de luz
artificial, pero en el campo es inviable.
Lo que si podemos hacer es ensenar a la
planta a procesar la luz solar de manera
mas eficiente.

sCoOmo lo logramos?
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ESTRATEGIA CIENTIFICA

Basada en la luz solar y la
fotobiologia

BEAM ofrece un nuevo abordaje a
través de la fotobiologia. Mejoramos la
fotosintesis de la planta, para que
pueda aumentar los recursos
energéticos que se necesitan en todos
los procesos metabdlicos.
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RESULTADOS

PRODUCIMOS
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MAYOR CAPTURA DE CARBONO
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ALCANCE

La primera de nuestras tecnologias,
lamada PHOTOSYNTER, consiste en
un gen conservado en todas las
plantas verdes. Dado que todas
hacen fotfosintesis, es posible
expandir la fecnologia a multiples
culfivos en todo el mundo.
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MODELO DE NEGOCIO

TRANSFERENCIA TECNOLOGICA COMERCIALIZACION CON ROYALTIES

%@O TRANSFORMACION
\
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CLIENTE 2 (maiz) T
CLIENTE 3 (trigo) ?
CLIENTE 4 (alfalfa) ?
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MODELO DE NEGOCIOS

En la etapa actual, nuestro negocio es
B2B. Los clientes son las companias
semilleras, las mejores en cada cultivo,
a las que les transformamos sus
variedades elite, para que aumenten
el rendimiento y la resiliencia.

En la siguiente etapa, el negocio serd
B2B2C, dado que las semilleras
distribuirdn sus semillas conteniendo
nuestra tecnologia a los agricultores
del mundo, retribuyéndonos con
royalfies.

lLa proteccion de la propiedad
intelectual es la clave de nvuestro
negocio.




ENSAYOS A CAMPO
(SOJA)

HOJA DE RUTA

INTERNACIONALIZACION
PREMIOS & DE LA COMPANIA
RECONOCIMIENTOS:
1° CONTRATO DE Brain Chile- BNA- Santander
TRANSFERENCIA —
PATENTE GDM (SOJA)

INTERNACIONAL

2025

2° CONTRATO DE
TRANSFERENCIA (MAiz)

2022 .9 BEAM
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) LABORATORIO INICIAL EN
INVERSION PRE SEMILLA +54 LAB/P|



EQUIPO

Valeria Arredondo Catlos C
CEO & CO- Fundadora arios Crocco

. CSO & Co- Fundador - Inventor
Guillermo Toranzos

Asesor financiero

Gabriel Gomez

. . Agréonomo
Sebastidn Aurucci g

CFO § .
Ana Medina

Catalino Nunez Biotecnéloga

Asesor estratégico

Carlos Ballare

Melina DelGrosso™ Asesor cientifico

Comunicadora
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Cultivamos innovacion.
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